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Aethernis como

protocolo domiciliario
de consulta

Una forma simple de aportar valor clinico, fidelizar
pacientesy abrir una linea recurrente de facturacion
sin convertir la clinica en una tienda.

0 potencial sobre facturacion total en
20—30 /0 madurez, cuando la recomendacion se

integra en el circuito clinico. t’

AETHERNIS

De tratamiento puntual a continuidad : Q
domiciliaria prescrita.
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El punto de partida: el valor se pierde al salir de la
consulta

En una clinica de 1-2 médicos sin cosmética integrada, la recomendacion suele depender del
momento y no de un sistema.

g Recomendacion informal

No existe una pauta domiciliaria estandar por indicacién o procedimiento.

Compra fuera de la clinica

La facturacion y la experiencia de marca se desplazan a farmacia, grandes
Almacenes, perfumeria u online.

Seguimiento limitado

Entre tratamientos se pierde contacto y se reduce la adherencia al plan.

Cero recompra estructurada

La consulta factura el acto médico, pero no la rutina diaria del paciente.

El paciente ya compra cosmética.
La decision es si la compra bajo criterio médico o
fuera de la clinica.

Oportunidad: completar cada tratamiento facial con una pauta Aethernis simple, médica y repetible.
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No es retail.

Es continuidad clinica
en casa.

Tres palancas para activar Aethernis

Pensado para una clinica pequefna: pocos productos, protocolo claroy recomendacion médica

sistematica.
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Aportar valor

Productos de calidad
integrados en protocolos
pre/posty rutinas
domiciliarias. Refuerzan la
experiencia profesionaly la
percepcion de cuidado
continuo.
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Fidelizar por
recurrencia

La rutina diaria crea habito,
recompray nuevos puntos
de contacto sin depender
de una cita médica
adicional.
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Nueva
facturacion

La cosmeética deja de ser
venta puntualy se
convierte en una linea
complementaria de alto
margen con baja inversion
inicial.
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Diagnostico > Pauta Aethernis > Uso en casa > Seguimiento > Recompra

La clinica conserva el criterio médico y captura el valor que hoy puede quedar fuera de la consulta.

AFTHERNIS
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Implantacion en 90 dias sin friccion

El objetivo no es abrir una tienda: es incorporar una recomendacion simple al flujo de atencién.

/ 0-30 dias \ / 31-60 dias \ / 61-90 dias \

Preparar Integrar Activar recompra
e 5-7referenciasiniciales e Elmédico pauta 1-2 e Seguimiento a 30 dias
productos
e 2 protocolos base por e Entregaderutina al alta e Recordatorio de
indicacion reposicion
e Formacién breve del e Recepcionrefuerza e KPIsemanalde adopcion

equipo instrucciones
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Diagnostico Salida del Seguimiento 30
tratamiento dias

Regla de oro: el paciente debe salir con una pauta, no con una sugerencia.
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Business case orientativo para clinica de hasta 2 médicos

Partimos de una clinica sin circuito cosmeético: la oportunidad inicial es crear

adopcion, rutinay recompra.

écenarios de implantacion

Qqu[a: pacientes faciales x % con pauta x ticket cosmético anual.

Arranque Integrado Madurez
Pacientes faciales/afno 600 900 1.200
Adopcion pauta 20% 30% 40%
Ticket anual cosmética 100 € 150 € 180 €
Ingreso potencial 12.000 € 40.500 € 86.400 €

Ticket anual incluye recompra. \

/

200 €

Stock inicial

30-40 pacientes/anho

Equilibrio

POTENCIAL EN MADUREZ: 20-30% DE LA FACTURACION TOTAL

Facturacion cosmeética estimada <o

86,4k

Arranque Integrado Madurez

0, . q
1-2 meses >40% tratamientos faciales

con pauta

Objetivo operativo

ROl esperado

Proyeccidn orientativa basada en una clinica de 1-2 médicos que parte de 0 en cosmética médica. Requiere recomendacidn activa, seguimiento y medicion de adopcién/recompra.
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