
Rentabilidad y Modelo de Negocio
para Clínicas Médico-Estéticas



Valor Clínico

Aporta valor intrínseco al acto 

clínico, mejorando la recuperación 

y amplificando los resultados de los 

procedimientos médicos.

Experiencia Paciente

Convierte el alta médica en un plan 

domiciliario tangible. Mejora el 

confort post-tratamiento y eleva la 

percepción de cuidado continuo.

Rentabilidad Neta

Genera una rentabilidad adicional 

sustancial sin exigir cambios 

operativos complejos ni 

transformar la clínica en un espacio 

puramente comercial.

El Paradigma



PARA LA CLÍNICA

PARA EL DOCTOR

Nueva fuente de ingresos de alta rotación y muy bajo coste

operativo asociado.

Aumenta el ticket medio por paciente tratado sin depender de 

nuevos procedimientos.

Facilita la fidelización, el recuerdo de marca y la recurrencia.

Refuerza la autoridad clínica vinculando la recomendación a una

indicación exacta aportando valor diferencial al paciente.

Estandariza el consejo y los protocolos post-tratamiento en todo

el equipo médico.

Doble Propuesta de Valor Integral



114%
MARGEN BRUTO PROMEDIO

Rentabilidad sin fricción comercial

El ecosistema Aethernis está diseñado para la élite médica. No 

requiere vender líneas completas ni aplicar agresivos descuentos 

de volumen.

Con una implantación inicial de apenas 2 o 3 protocolos 

altamente focalizados, el impacto en la cuenta de resultados 

(P&L) de la clínica es inmediato y sostenible. 

*Clínicas de facturación < 1M€)

La Economía del Modelo

150.000 €
INGRESOS ANUALES* 



Protocolo Aethernis Contexto de Uso Sugerido Ingreso / Margen

Pack Post-Neuromodulador
BTX+HA + HA + Vit B5

Consulta de neuromoduladores y revisión temprana. Confort e hidratación. 120,00 € (73,46 € Mg.)

Pack Recuperación Barrera
HA + Vit B5

Tras peelings, láseres ablativos o pieles severamente sensibilizadas. 58,50 € (35,84 € Mg.)

Pack Luminosidad
Vitamina C 

Pacientes centrados en mejora del tono, manchas y prevención oxidativa. 46,50 € (25,54 € Mg.)

Pack Bioestimulación
Synergis

Mantenimiento domiciliario en tratamientos de inducción de colágeno. 65,00 € (36,50 € Mg.)

Protocolos Clínicos Rentables



La recomendación debe existir porque es 

clínicamente adecuada para el paciente, 

nunca porque mejore el ingreso de la clínica. 
PILAR ESTRATÉGICO AETHERNIS

"
"

Ética y Legitimidad Comercial



1. Selección

Elección inicial de solo 3 referencias y 3 

protocolos. Menos surtido, más foco y 

certidumbre médica.

2. Formación

Alineación transversal: doctores, 

recepción y equipo auxiliar dominan la 

indicación y la pauta.

3. Integración

Introducción sistemática de la pauta en 

el consentimiento post-tratamiento y 

cierre de consulta.

4. Seguimiento

Registro de entregas y protocolización 

de revisión para asegurar recompra a 

los 30-45 días.

Implantación Operativa Recomendada



Sobrecargar la Recomendación

El Riesgo: Confundir al paciente y al equipo médico con 

demasiadas opciones cosméticas, generando parálisis 

por análisis.

La Solución: Reducir drásticamente el número de 

referencias iniciales. Trabajar únicamente protocolos 

cerrados, simples y pre-aprobados por dirección médica.

Percepción de "Venta Agresiva"

El Riesgo: Que el paciente perciba que el consejo médico 

está sesgado por un interés puramente transaccional y 

económico.

La Solución: Vincular estrictamente cada propuesta a 

una indicación objetiva. Separar el acto clínico de la 

entrega y no presionar jamás en la revisión.

Identificación y Mitigación de Riesgos



Métricas de Éxito
Ratio de Aceptación • Ticket Medio Adicional • Tasa de Recompra

Integración natural del protocolo – Rentabilidad sostenible garantizada
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